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FRIMM e Credipass: firmato l’accordo di collaborazione a livello nazionale  

Il network immobiliare che lavora sulla piattaforma Listing+ incontra il credito per 
semplificare l’iter di compravendita e l’accesso alla casa 

Due aziende leader nei rispettivi settori uniscono le forze per innovare e rendere più fluido il percorso di acquisto 
immobiliare. FRIMM, per il tramite di Listing+, la piattaforma immobiliare sviluppata e utilizzata proprio dal network 
immobiliare biancoblu con oltre 2.700 operatori connessi, e Credipass S.r.l., società leader nella mediazione 
creditizia con oltre 750 consulenti e più di 40 istituti di credito convenzionati su tutto il territorio nazionale, 
annunciano l’avvio di una collaborazione strategica che mette al centro la sinergia tra intermediazione 
immobiliare e consulenza creditizia. 

Grazie a questo accordo, gli agenti immobiliari aderenti a Listing+ - tutte le agenzie Affiliate a FRIMM sono 
collegate a questa piattaforma che connette anche altre 700 agenzie indipendenti e appartenenti ad altre realtà - 
potranno integrare nella propria attività i servizi di consulenza e mediazione offerti dai professionisti di Credipass, 
con particolare riferimento all’accesso al credito ipotecario e al finanziamento per l’acquisto della casa. 

Per offrire un supporto ancora più concreto a clienti e agenti, nelle prossime settimane la piattaforma Listing+ 
integrerà il calcolatore della rata del mutuo direttamente nelle schede immobile, rendendo immediata e 
trasparente la valutazione della sostenibilità economica di un acquisto. 

“La missione di Listing+ è accompagnare le agenzie immobiliari verso un nuovo livello di efficienza, integrazione e 
valore aggiunto per il cliente finale. La collaborazione con Credipass ci permette di aggiungere un tassello 
fondamentale al processo di compravendita: la possibilità di accedere al credito in maniera semplice, rapida e con 
il supporto di professionisti qualificati,” dichiara Giulio Azzolini, CEO Divisione Tecnologica FRIMM S.p.A. 

“Credipass nasce per facilitare l’accesso al credito e per mettere le famiglie italiane nelle condizioni di realizzare il 
sogno della casa. L’accordo con Listing+ rafforza questa missione, creando un ecosistema integrato in cui immobili 
e mutui dialogano tra loro in tempo reale, con vantaggi concreti sia per gli agenti sia per i clienti,” afferma Terry 
Morabito, Country Manager di Credipass. 

Con questa partnership, FRIMM, Listing+ e Credipass confermano la volontà di collaborare per unire innovazione 
tecnologica e consulenza finanziaria di alto livello, offrendo strumenti e servizi che agevolano i clienti acquirenti 
nel complesso iter di compravendita.  

 

FRIMM​
FRIMM è un brand di servizi immobiliari italiano nato nel 2000. L’azienda presieduta da Roberto Barbato si è affermata in Italia come realtà specializzata nelle open solutions per professionisti 
immobiliari, imprese e privati. Nel corso degli ultimi 25 anni, FRIMM è passata da essere franchisor di tre diverse linee di prodotto per agenti immobiliari (FRIMM Franchising, REplat 
Franchising e FRIMM Academy) a implementare una divisione dedicata agli investimenti e allo sviluppo immobiliare (FRIMM Real Estate Investing), e una dedita invece alla 
commercializzazione di immobili commerciali (FRIMM Pistone). FRIMM è anche provider del più grande e diffuso sistema di gestione immobiliare, Listing+, la prima piattaforma Multiple Listing 
Service con CRM e AI integrati mai apparsa sul mercato immobiliare italiano. Grazie al successo del software Listing+, FRIMM vanta il secondo network immobiliare in Italia per numero di 
professionisti aderenti, con circa 2.700 agenti immobiliari operativi. www.frimm.com | ufficiostampa@frimm.com 

LISTING+​
Listing+ è l'innovativa piattaforma tecnologica di Frimm S.p.A. progettata per l’operatività specifica degli agenti immobiliari. Integra tre componenti fondamentali per ottimizzare la gestione del 
business delle agenzie: Customer Relationship Management (CRM), Multiple Listing Service (MLS) e Intelligenza Artificiale (IA). 
Listing+ è l'evoluzione del più grande e diffuso sistema di gestione immobiliare, MLS Agent RE, e conta circa 2.700 agenti immobiliari operativi in Italia. 
www.listingplus.it | info@listingplus.it 
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